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ASTRA Export Inkubációs Program – EARTH csoport
Kiknek ajánljuk?

Az ASTRA program ’EARTH’ csoportjába azokat a kis- és középvállalkozásokat várjuk, amelyeknek még nincsen külpiaci tapasztalatuk, de exportképes termékkel, illetve szolgáltatással rendelkeznek és elsősorban kereskedelemmel kapcsolatos általános (jogi, pénzügyi, gazdasági) ismeretekre, tapasztalatcserére van szükségük. Az EARTH cégek gyakorlatorientált, tematikus előadások keretében, valamint az Enterprise Europe Network honlapján található információs anyagokból tájékozódhatnak a külpiacra lépéssel kapcsolatos legfontosabb tudnivalókról.
Mit kínálunk?

· Kéthavonta megrendezett klubdélutánok meghívott előadókkal, kereskedelemmel kapcsolatos témákban, lehetőséget biztosítva a résztvevők közötti tapasztalatcserére és az előadókkal/szervezőkkel való konzultációra
· Az Enterprise Europe Network weboldalán az ASTRA program résztvevőinek külön hozzáférés a rendszeresen frissített hírekhez, szakmai anyagokhoz

· Programajánló hírlevél az ITD Hungary és az Enterprise Europe Network budapesti és regionális programjairól 
· Automatikus regisztráció az Enterprise Europe Network üzleti partnerkereső adatbázisába (BCD)
A programban való részvétel költsége:

· 30.000 forint+ÁFA éves részvételi díj

· A klubrendezvények alkalmanként is látogathatók, ez esetben a részvételi díj 8.000 Ft+ÁFA/alkalom
Bővebb információ, jelentkezés a programra:

ITD Hungary - Enterprise Europe Network Budapest

1061 Budapest, Andrássy út 12.

tel: 472-8130
fax: 472-8131

Programfelelős:

Szűcs Mariann (tel: 472-8138, e-mail: mariann.szucs@itd.hu)
EARTH klubrendezvények tervezett tematikája 2008-ra
	Dátum
	Program neve
	Téma

	Március
	18. kedd

(15-17)
	EARTH klub 1.
	- „Milyen marketing eszközök szükségesek a külföldi piac megteremtéséhez?” 

- Az ASTRA program bemutatása

	
	1. Gyakorlatias előadás arról, hogy mi a titka azoknak a cégeknek, akik könnyen adnak el, akik a kategóriájukban piacvezetők:

· pozícionálás:  a  sikeres piacra lépés alapfeltétele

· új vevő szerzés: márkaépítés v. olyan üzenetek, amelyek értékesítenek is

· egyből eladni vagy előbb érdeklődést kelteni?

· bizalomépítés és szakértelem:  a siker alapkövei

Előadó: Jagodics Rita, MarketingCommando Kft.

2. Az Enterprise Europe Network új ASTRA Export Inkubációs Programjának bemutatása

	Április
	24. csüt.

(15-17)
	EARTH klub 2.
	- Exporttal kapcsolatos finanszírozási lehetőségek

- Az ITD Hungary kereskedelem-fejlesztési pályázata 

- Kína

	
	1. Az exporttal kapcsolatos aktuális finanszírozási lehetőségek ismertetése – uniós és hazai támogatások, fejlesztési programok, a kkv-k számára jelenleg elérhető pályázati lehetőségek.

Előadó: Szivi Orsolya, EU szakértő

2. Az ITD Hungary kereskedelemfejlesztési pályázatának bemutatása

3. Üzleti lehetőségek magyar kkv-k számára Kínában

Előadó: Kozlovszky Zoltán, ITD

	Június
	5. csüt.
(15-17)
	EARTH Klub 3.
	- Együttműködési formák kkv-knak - klaszterek

- Tárgyalástechnika
- Balkáni államok

	
	1. A napjainkban egyre népszerűbb, klaszter típusú, vállalatok és kapcsolódó intézvények közötti együttműködési lehetőségek bemutatása. Milyen előnyökkel jár az azonos szektorban tevékenykedő, hasonló céllal rendelkező cégek összefogása? Klaszterekkel kapcsolatos támogatási források.

2. A külföldi partnerekkel való tárgyalás szabályai, sikertényezői, kulturális különbségek, etikett, „business culture”.
3. Üzleti lehetőségek magyar kkv-k számára a balkáni országokban


	Szeptember
	4. csüt.

(15-17)
	EARTH Klub 4.
	- Exporttal kapcsolatos munkaügyi kérdések (kiküldetés, cégalapítás, TB, stb.) 

- Közel- és Közép-Kelet

	
	1. Exporttal illetve külföldi szolgáltatásnyújtással kapcsolatos munkaügyi tudnivalók, EU-s és egyéb jogszabályok, normák, melyeknek a külpiacra készülő cégeknek meg kell felelniük. Adózás, társadalombiztosítás külföldön, hogyan lehet céget alapítani, mit jelent a munkavállalók ideiglenes kiküldése, stb.

2. Üzleti lehetőségek magyar kkv-k számára Közel- és Közép-Keleten

	Október
	30. csüt.

(15-17)
	EARTH Klub 5.
	- Nemzetközi pénzügyi tudnivalók 

- Oroszország, Ukrajna

	
	1. Hogyan oldjuk meg a nemzetközi pénzügyi telesítésekkel kapcsolatosan felmerülő problémákat, miben tudnak a bankok segíteni, hogyan tudjuk csökkenteni exporttal kapcsolatos költségeinket?
2. Üzleti lehetőségek magyar kkv-k számára Oroszországban és Ukrajnában

	December
	4. csüt.

(15-17)
	EARTH Klub 6.
	- E-business lehetőségek 

- Olaszország 

- Évértékelés, összefoglalás

	
	1. A napjaink üzleti életében elengedhetetlen e-business technikák alkalmazásának gyakorlatorientált bemutatása.

2. Üzleti lehetőségek magyar kkv-k számára Olaszországban

3. Rövid évértékelő a rendezvényekről, a résztvevők visszajelzései, jövő évi tervek ismertetése.


A tematika az ASTRA program regisztrált résztvevőinek javaslatait, igényeit figyelembe véve módosítható.

Mindegyik rendezvény során az előadásokat követően lehetőséget biztosítunk a résztvevőknek az egymással való beszélgetésre, tapasztalatcserére, esetleges együttműködési pontok megtalálására, valamint az előadókkal ill. a szervezőkkel való konzultációra.
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Enterprise Europe Network Budapest

1061 Budapest, Andrássy út 12., tel: 472-8130, fax: 472-8131, e-mail: een@itd.hu
www.enterpriseeurope.hu
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